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    信息时代了，各行各业都逐渐数字化，各种商务活动中，无论是商务文件，还是企业宣
传品，都要求信息内容准确，新颖，传统印刷方式大都是因为“起印量”限制，成本太高，所以，
数码印刷是应信息时代的需求发展起来的。数码印刷没有“起印量”的限制，具有一张起印，无
需制版，立等可取，即时纠错，可变印刷，按需印刷等特点，下面就给大家详细介绍一下数码印
刷的特点。1、告别铅与火：数码印刷利用计算机数码印刷排版软件进行印刷内容排版，取代了传
统的铅字排版，为出版印刷数字化的长远发展奠定了基础，数码印刷技术是印刷技术发展的重要
里程碑。2、异地传版：告别本地出版本地印刷的劣势，利用数码印刷排版软件排版印刷标签后，
可以输出电子版（如PDF文档），通过网络传送到异地进行印刷，使印刷不再受地域限制。3、彩
色和图像：随着图像处理技术、分色技术、色彩管理技术、图像扫描技术、图像信息交换等技术
的发展，数码印刷时能保障原色彩输出，避免印刷成品出现色彩丢失。4、可变数据印刷：数码印
刷实现在不同标签上印刷不同内容（包括文字、条码、二维码、图形等等）。5、印刷数量无限制：
数码印刷在打印标签时无数量限制，可以只打印一张，也可以连续打印上百万千万张。 商务印刷
效果好不好？江苏书刊商务印刷咨询报价

    上海印匠数码科技有限公司是提供各类样本画册、标签、产品包装、单页封套、信纸信
封等印刷品的专业公司。公司产品出自于于世界印刷行业的海德堡印刷设备，对开四色、四开四
色等印刷设备保证了印刷品的品质。我们更拥有一批具有专业水准员工队伍跟踪服务，从设计、
印刷、配送都能满足客户的各种需求，也帮助客户把印刷品做到高质量、低价格！公司秉承“品
质、信誉、创品牌”的经营理念，以优惠的价格、贴心的服务与客户建立起长期良好的合作关系。
公司成立至今，承蒙各界友人的大力支持和全体员工的共同努力，业务不断发展壮大，与国内企
业建立起了长期的合作关系，同时我们的产品出口至欧洲、澳洲等国家。这样才能较好地满足客
户日益高涨的定制化、品质化要求，终实现印刷行业的高质量的发展。 徐汇区精装画册商务印刷
大概费用中国商务印刷市场发展状况！

    常规三折页的成品尺寸(宽×高)：1.常规的A4三折页的设计尺寸是216mm×291mm，印
刷成品展开尺寸是210mm×285mm，折叠后的成品尺寸是210mm×95mm。×291mm，印刷成品
的展开尺寸是420mm×285mm，折叠后的成品尺寸是140mm×285mm。4.宣传单页宣传单页的规
格通常是八开或十六开，纸张一般是105克、128克或157克铜版纸。主要作用是推销产品，发布一
些商业信息。色彩模式为CMYK，分辨率为300。常规单张的成品尺寸(宽×高)：210mm×285mm，
通常叫做A4/16开。5.明信片明信片是一种不用信封就可以直接投寄的写有文字内容的带有图像
卡片，图像可以是摄影，可以是绘画，也可以是设计等等，投寄时必须贴有足够面值的邮票。现
在有不少企业利用明信片作为社会大众使用和接受的通信方式为载体，来展示企业的形象、理念、
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品牌以及产品，或者展现地方特色和人文情感等，是一种新型的广告媒体。色彩模式为CMYK，分
辨率为300。

    以互联网业务为主的印务中心通过让顾客在网上设计和订购自己的印刷品，使公司生意
做到了数百万美元。使用电子商务的公司，节约了成本。美国加州Adaptec公司把订货到发货的
时间减少了一半以上，每年可节省超过100万美元的费用。互联网为印刷业带来了重要的商机，但
真正意义上的印刷电子商务系统和模式尚在探索中，目前只有较浅层次和局部的电子商务应用。
的印刷业电子商务模式主要有两种一种是像Noosh和Clickprint一类的印刷商，通过企业网站直接
面对客户获得订单的模式；一种是像58K(www．58K．com)一类的第三方中介商促成交易的模
式。58K通过对对碰的方式将印刷商与客户聚集一堂，采用竞标，或者由客户在线填写申请之后，
用高速的数据库搜索，找出匹配要求的印刷公司列表，再将申请传送给所选公司。然而，现状是
大多数开展电子商务的印刷商都倾向于把目光集中在诸如自动订单、活件跟踪、按需印刷和分布
式印刷系统等技术上。从国内来看，目前，已有印刷企业90000多家(不包括打印、复印、影
印“三印”企业)，其中绝大多数是中小企业。 包装装潢印刷品、其他印刷品印刷！

    2018年的包装市场开始变天了，很多的印企觉得业务不好做了，这体现在两方面：一是
客户需求变了，订单越来越小越来越琐碎了，接单效率和能力变低了。二，面对凶猛而至的小订
单狂潮，如何在求变求突破，以适应市场的新变化，如何抓住即将爆发的小订单时代风口?其实小
订单的问题也是行业一直在致力解决的问题：高服务成本和高制造成本。小订单难在客户需求多，
单量少，业务员接单效率低，产出低，不愿接，工厂成本低，不愿生产，造成了小订单之难，难
的根本原因有两个，一个是相对于大订单而言，接单效率低，产出低，第二个根本原因就是工厂
的流水线都生产大单的模式，不适合小订单的生产，小订单必须要用适合小订单的生产模式，不
要用大炮打蚊子，才能走出小订单难的误区。云帛科技的创业团队的成员均来自各细分行业的公
司，凭借多年深耕数码领域拥有营销运营，技术开发，行业应用，服务管理的丰富经验。聚集了
国内强的技术开发人员，掌握全球前沿的数码技术科技型公司。深知互联网技术引发的客户需求
释放，必然将爆发的小订单时代风口。顺势研发出即印前印后。。。。。。。。收卷，放卷。模
切。 关于数码印刷的特点介绍！宝山区附近商务印刷图片

商务印刷前景怎么样？江苏书刊商务印刷咨询报价

    这样不论是订单处理、物料供应及采购、加工处理、配销通路，乃至于客户响应处理层
面等等，都能以比较好的流程整合，使印刷生产发挥其比较高的生产效率，实时l夹速地响应客户、
市场以及竞争者。同时也必然实现印前、印刷、印后加工相互贯通，使作业评估、接活、工艺安
排、制作、生产过程追踪、发货安排、财务管理等全流程自动化管理。基于信息和网络技术发展
起来的电子商务，如果不与传统产业整合，缺乏产业支撑和盈利来源，发展便难以取得突破。早
先异军突起的网络企业的低迷，2000年4月美国Nasdag指数的狂跌，互联网“泡沫”的破灭就是
比较好的证明。电子商务的持续发展是以传统产业的商务需求为基础的，电子商务的成熟、成功，
终取决于与传统产业的结合速度、广度和深度。在高速发展的网络时代，先进数字化工作流程为
印刷业带来了变革。印刷业必将继续利用先进的数据库和Intemet技术提供的开放的电子商务解
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决方案，继续深刻地改变自身的面貌。因此，在全球经济一体化的网络时代，传统印刷产业只有
积极进身电子商务领域，才不会失去新的发展机遇。 江苏书刊商务印刷咨询报价

印匠数码科技(上海)有限公司汇集了大量的优秀人才，集企业奇思，创经济奇迹，一群有梦
想有朝气的团队不断在前进的道路上开创新天地，绘画新蓝图，在上海市等地区的印刷中始终保
持良好的信誉，信奉着“争取每一个客户不容易，失去每一个用户很简单”的理念，市场是企业
的方向，质量是企业的生命，在公司有效方针的领导下，全体上下，团结一致，共同进退，**协
力把各方面工作做得更好，努力开创工作的新局面，公司的新高度，未来印匠数码科技供应和您
一起奔向更美好的未来，即使现在有一点小小的成绩，也不足以骄傲，过去的种种都已成为昨日
我们只有总结经验，才能继续上路，让我们一起点燃新的希望，放飞新的梦想！


